Lerforderliche Preisanpassun-
gen als Folge der gestiegenen
Material- und Energiekosten":
AMK-Vorstandssprecher Mar-
kus Sander

~Steigende Nachﬁ-ége bei Pre-
mium-Kiichen": GfK Bereichs-
leiter Markus Wagenhé&user

~Umsatz im Handel deutlich
riicklaufig": AMK Geschafts-

fiihrer Dr. Volker Irle (roros
@ AMK)
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Kichen deutlich teurer:

11.400 Euro flr eine neue Kiliche

Die Verbraucher haben im vergangenen Jahr laut GfK
im Fachhandel durchschnittlich 11.379 Euro fir eine
neue Kiiche ausgegeben. Gegeniiber dem Vorjahr be-
deutet dies einen Anstieg von 1.042 Euro oder rund 10
Prozent.

Neben wachsenden Anspriichen an die Kiichenausstat-
tung seien dabei die erforderlichen Preisanpassungen

als Folge der gestiegenen Material- und Energiekosten
zu beriicksichtigten, wie Markus Sander, Vorstands-

sprecher der Arbeitsgemeinschaft Die Moderne Kiiche

e.V. (AMK), am 10.05.2023 auf der AMK-Wirtschafts-
pressekonferenz in Kéln erlduterte.

Dank der héheren Auftragswerte steigerte der deutsche
Kiichenhandel im vergangenen Jahr trotz eines Men-
genriickgangs (minus 8,5 Prozent) seinen Umsatz leicht
um 0,7 Prozent, wie die GfK ermittelte. Auch der Haus-
gerdtemarkt konnte ein leichtes Umsatzplus von 1,9
Prozent gegeniiber dem Vorjahr erzielen.

Die deutsche Kiichenmdbelindustrie setzte laut amt-
licher Statistik 6,24 Milliarden Euro um. Dies entspricht
nach den Auswertungen des Verbands der Deutschen
Kichenmébelindustrie (VADK) einem Zuwachs von 9,5
Prozent gegeniiber dem Vorjahr. Als Wachstumstreiber
habe sich vor allem das Auslandsgeschéft (plus 12,7
Prozent) erwiesen. Im Inland wurde ein Plus von 7
Prozent erzielt.

Eine steigende Nachfrage habe es im vergangenen Jahr
bei den Premium-Kiichen gegeben, berichtete Mar-
kus Wagenhduser, Leiter des Bereichs GroRgerate
bei der GfK. So wuchs der Umsatz mit Kiichen zum
Preis ab 20.000 Euro um knapp 34 Prozent. Dagegen
entwickelten sich die unteren Preissegmente deutlich
riickldufig. Bei Kiichen bis 5.000 Euro kam es zu einem
Umsatzminus von 20,6 Prozent, bei Kiichen zum Preis
von 5.000 Euro bis 10.000 Euro betrug der Riickgang
rund 17 Prozent.

Bei den Elektrogerdten zogen unter anderem die Um-
sdtze mit Kochfeldern mit integriertem Dunstabzug
(plus 16 Prozent), Dampf-Backé&fen (plus 11 Prozent),
groBvolumigen Backdfen (plus 18 Prozent) und mehr-
tlirigen Kihlschrénken (plus 17 Prozent) (iberdurch-
schnittlich stark an.

»Im laufenden Jahr sehe sich die deutsche Kiichenin-
dustrie - dazu zéhlen die Hersteller von Kiichenmabeln,
Hausgerdten, Spiilen und Kiichenzubehdr - angesichts
des schwierigen wirtschaftlichen Umfelds einigen Her-
ausforderungen gegeniiber", stellte AMK-Geschaftsfiih-
rer Volker Irle fest. Neben der hohen Inflation drohten
sich die weiterhin riickldufigen Baugenehmigungen als
Folge signifikant gestiegener Baukosten und Zinsen
kurzfristig negativ auf die Kiichennachfrage auszuwir-
ken.

Wahrend die deutsche Kiichenmébelindustrie in den
ersten beiden Monaten 2023 noch ein Umsatzplus von
4,4 Prozent verzeichnet habe, sei der Umsatz im Han-
del deutlich riickldufig gewesen, so Irle. So gab es beim
Handel mit Kiichenmdbeln nach Erhebungen der GfK
im Januar und Februar 2023 einen Umsatzriickgang
von 17,5 Prozent. Bei den Hausgeraten wurde laut GFK
im ersten Quartal 2023 ein Umsatzminus von 8,4 Pro-
zent verzeichnet. Der AMK-Geschéftsfiihrer verwies
in diesem Zusammenhang auf die hohen Vergleichs-
werte aus dem Vorjahr.

Dank Anderungen im Angebotsprogramm, der Aufnah-
me hochwertiger Bauteile in niedrige Preisgruppen und
der sich allgemein verbessernden Anschaffungsneigung
und Konjunktur sei die Branche aber optimistisch,

den Absatz im weiteren Jahresverlauf 2023 wieder
anschieben zu kénnen, so Irle. AbschlieBend betonte
AMK-Vorstandssprecher Sander, dass die deutsche
Kiichenindustrie in Produkt, Produktion, Logistik und
Vermarktung zukunftsfahig aufgestellt sei. ¢

.Starkere Vernetzung mit allen Akteuren™:

POS Homeservice im DCC

Von 3D-Laser-AufmaBen bis zur Ersatzteilverifizierung -
genaue Daten ,machen’ zufriedene Kunden Seit kurzen
bringt sich auch die POS Homeservice GmbH aus
Hausen-Solscheid aktiv in die Arbeit der Gremien des
Daten Competence Centers e.V. (Herford) ein.

Das Unternehmen gehért zur POS Service Group mit
rund 500 festangestellten Technikern und insgesamt

850 Mitarbeitern. Spezialgebiet bzw. Geschéftsidee
ist die Erzeugung millimetergenauer AufmaB-Daten
in Kliche, Wohnraumen und Badern bis hin zu ganzen
Immobilien.

POS Homeservice bietet mit dem 3D-Laser-AufmaB-
system die Maglichkeit einer fehlerfreien Ausmessung.
Mit 35 Jahren Erfahrung als Full-Service-Profi iiber-
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nimmt das Unternehmen alle relevanten Aufgaben. Seit
Einflihrung dieser angebotenen Dienstleistungen im
Jahr 2013 hat POS Homeservice kontinuierlich expan-
diert und eine wachsende Anzahl von AufmaB-Auftra-
gen erfolgreich abgeschlossen - allein im vergangenen
Jahr 2022 rund 280.000 Stiick.

Eine genaue BemaBung, so die Mitteilung, sei auch
Voraussetzung bei der Reklamationsabwicklung oder
spdteren Ersatzteilwiinschen nach Montageende. Die
angebotenen Leistungen von POS Homeservice wie-
derum fuBen maBgeblich auf standardisierten Herstel-
ler-Produktdaten.

JUnser jetziger Beitritt zum DCC ermdglicht uns eine
starkere Vernetzung mit allen Akteuren der Branche.
Wir haben die Absicht, Impulse zu geben, um die Pro-
zesse in der Branche weiter zu standardisieren und
somit Handel bzw. Industrie auch in Zukunft effizi-
ent mit unseren Dienstleistungen zu unterstiitzen",
unterstreicht Alexander Bolz als kaufméannischer
Geschéftsflihrer der Dachgesellschaft POS Service
Group.

£
/
4

£

die Standardisierung des Re-
klamationsmanagements im
Kiichenmdbelbereich voran-
treiben": POS Geschéftsfiihrer
Alexander Bolz (e ros)

Und fiigt abschlieBend hinzu: ,Unsere Vision ist es, ins-
besondere die Standardisierung des Reklamationsma-
nagements im Kiichenmébelbereich voranzutreiben." ¢

,Du bleibst in unserer Mitte":

Abschied von Oliver Honer

Die Trauerfeier zum Tod von Musterring Boss Oliver
Honer, zu der sich am Freitag, 05. Mai 2023, {iber 500
geladene Gaste in der Stadthalle Wiedenbriick einge-
funden haben, hinterlieB bei der liberwiegenden Mehr-
zahl der Anwesenden ein gutes Gefiihl.

Ein gutes Geflihl deswegen, weil Familie Honer auf
GruBworte von Honoratioren oder Geschaftsfreunden
komplett verzichtete und stattdessen solche Wegbeglei-
ter zu Wort kommen lieB, die die Person Oliver Honer,
die sein Privat-Leben in den Mittelpunkt stellten.

Als Hauptredner ergriff Hendrik Honer, der mittlere
der drei Honer Briider Oliver, Hendrik und Alexan-
der das Wort: ,Oliver besafl sehr viele Talente®, sagte
Hendrik Héner, ,aber eines ragte besonders heraus.
Er konnte ohne Scheu auf andere Menschen zugehen
und sie sofort mit seiner positiven Ausstrahlung fiir sich
einnehmen."

Beruflich wie privat. Aber Hendrik stellte das Privatle-
ben des Verstorbenen in den Mittelpunkt seiner Rede.
Denn die beruflichen Erfolge seien allen Anwesenden
bekannt und sollten nicht im Mittelpunkt einer persénli-
chen Wiirdigung stehen.

Nur so viel, als die dritte Generation im Hause Muster-
ring, drei Briider, vor iber 20 Jahren die Verantwor-
tung fiir das Unternehmen Ubernahmen, hatten viele
prophezeit, dass das nicht funktionieren kdnne. ,Sie
haben sich offensichtlich geirrt!™

Und weiter: ,Wir haben mit Olivers Tod auch sehr viel
Menschlichkeit verloren.™ Seine Herzlichkeit war nicht
gespielt. Seine Ausstrahlung war nicht antrainiert. Bei-
des gehorte einfach zu seinem Naturell. Beruflich und
privat habe Oliver Héner stets Wert daraufgelegt, den
Menschen auf Augenh&he zu begegnen und nicht von
oben herab. ,Er war gerne unter Menschen.”

JTrauer braucht Zeit und die Zeit sollten wir uns neh-
men. Doch ebenso sollten wir an die positiven Dinge
denken, die wir von ihm bekommen haben. An den

Fiir einen Vormittag Zentrum
der Mdbelbranche: Die Stadt-
halle Wiedenbriick

FuBabdruck, den er auch in unserem
Leben hinterlassen hat."

Alle im Saal, da war sich Hendrik Ho-
ner sicher, hatten Oliver ein ldngeres
Leben gewiinscht. Doch entscheidend sei
letztendlich nicht, wie lange ein Leben
dauert, sondern, was man damit an-
fangt. Und in diesem Sinne kénne man
bei Oliver Honer von einem sehr erfiill-
ten Leben sprechen.

Deswegen sollte die Familie, aber auch
die vielen Weggeféhrten stolz sein auf
Olivers Lebensleistung. Auf seine Er-
rungenschaften als Unternehmer und
viel wichtiger auf seine Verdienste als
Mensch. ,Der uns alle mit seiner Aufge-
schlossenheit und mit seiner Lebensfreu-
de inspiriert hat."

Zum Abschied kamen (ber
500 Trauergdste: Oliver
Héner

Und so ist sich Hendrik Honer sicher, fiir alle Anwe-
senden im Saal zu sprechen, wenn er sagt: ,Oliver, ver-
lass Dich drauf. Du bleibst in unserer Mitte. Wie werden
immer mit einem Lécheln an Dich denken."
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